Ejercicio Integrador – Excel Intermedio Orientado al Análisis de Datos
Caso Empresarial
Empresa: Comercializadora TecnoPlus Guatemala, S.A.
La empresa desea organizar y analizar la información de sus clientes, productos y ventas del primer trimestre del año. Como Analista de Datos Junior, deberás preparar la información y generar un reporte ejecutivo para la gerencia.

Hoja 1: Clientes
	ID Cliente
	Nombre Cliente
	Ciudad
	Tipo Cliente

	C001
	Carlos Pérez
	Guatemala
	Empresa

	C002
	Ana López
	Cobán
	Individual

	C003
	Luis Torres
	Salamá
	Empresa

	C004
	María Díaz
	Guatemala
	Individual

	C005
	Pedro Ruiz
	Zacapa
	Empresa

	C006
	Andrea Castillo
	Cobán
	Individual

	C007
	Sofía Morales
	Guatemala
	Empresa

	C008
	Juan García
	Chiquimula
	Individual



Hoja 2: Productos
	Código
	Producto
	Categoría
	Precio Unitario

	P001
	Laptop Dell
	Computación
	6500

	P002
	Laptop HP
	Computación
	6200

	P003
	Mouse USB
	Accesorios
	85

	P004
	Teclado USB
	Accesorios
	150

	P005
	Monitor 24
	Monitores
	1450

	P006
	Impresora Epson
	Impresoras
	1350

	P007
	Disco SSD 500 GB
	Almacenamiento
	520

	P008
	Webcam HD
	Accesorios
	240



Hoja 3: Ventas
	Factura
	Fecha
	ID Cliente
	Código Producto
	Cantidad

	F001
	03/01/2026
	C001
	P001
	1

	F002
	05/01/2026
	C002
	P003
	4

	F003
	08/01/2026
	C003
	P005
	2

	F004
	12/01/2026
	C004
	P004
	5

	F005
	15/01/2026
	C005
	P002
	1

	F006
	18/01/2026
	C006
	P007
	3

	F007
	20/01/2026
	C007
	P006
	2

	F008
	22/01/2026
	C008
	P008
	6



Actividades
Actividad 1
Convierte las tres bases de datos en Tablas Inteligentes.

Actividad 2
Asigna el siguiente nombre a cada tabla:
· tblClientes 
· tblProductos 
· tblVentas 

Actividad 3
En la tabla Ventas, agrega una columna llamada Cliente y obtén el nombre del cliente utilizando una función de búsqueda.

Actividad 4
Agrega una columna llamada Ciudad y obtén la ciudad correspondiente al cliente.

Actividad 5
Agrega una columna llamada Producto y obtén el nombre del producto.

Actividad 6
Agrega una columna llamada Categoría y obtén la categoría del producto.

Actividad 7
Agrega una columna llamada Precio Unitario y obtén el precio del producto.

Actividad 8
Calcula la columna Total Venta.

Actividad 9
Crea una columna llamada Clasificación utilizando la función SI.
Condiciones:
· Mayor o igual a Q5,000 → Venta Alta 
· Entre Q1,000 y Q4,999 → Venta Media 
· Menor a Q1,000 → Venta Baja 

Actividad 10
Utilizando SI.CONJUNTO, crea una columna llamada Nivel de Venta.
Condiciones:
· Mayor o igual a Q10,000 → Excelente 
· Mayor o igual a Q5,000 → Muy Buena 
· Mayor o igual a Q1,000 → Buena 
· Menor a Q1,000 → Regular 

Actividad 11
Obtén el primer nombre del cliente utilizando funciones de texto.

Actividad 12
Crea una columna llamada Mes utilizando funciones de fecha.

Actividad 13
Calcula:
· Total de ventas. 
· Venta promedio. 
· Venta máxima. 
· Venta mínima. 

Actividad 14
Calcula el total vendido únicamente en la ciudad de Guatemala.

Actividad 15
Calcula el total vendido de la categoría Computación.

Actividad 16
Cuenta cuántas ventas pertenecen a la categoría Accesorios.

Actividad 17
Calcula el promedio de ventas de los clientes tipo Empresa.

Actividad 18
Ordena la tabla de mayor a menor según Total Venta.

Actividad 19
Filtra únicamente las ventas realizadas por clientes de Cobán.

Actividad 20
Aplica formato condicional para resaltar:
· Ventas altas en color verde. 
· Ventas medias en amarillo. 
· Ventas bajas en rojo. 

Actividad 21
Crea una Tabla Dinámica que muestre:
· Ventas por ciudad. 

Actividad 22
Crea una segunda Tabla Dinámica que muestre:
· Ventas por categoría. 

Actividad 23
Crea una tercera Tabla Dinámica que muestre:
· Ventas por mes. 

Actividad 24
Inserta un Segmentador para filtrar por ciudad.

Actividad 25
Inserta un Gráfico Dinámico para visualizar las ventas por categoría.

Actividad 26
Crea un Dashboard Ejecutivo que incluya:
· Ventas Totales. 
· Venta Promedio. 
· Venta Máxima. 
· Venta Mínima. 
· Gráfico de ventas por categoría. 
· Gráfico de ventas por ciudad. 
· Segmentador por ciudad. 

Actividad 27
Aplica las siguientes buenas prácticas:
· Cambiar el nombre de las hojas. 
· Aplicar formato uniforme. 
· Ajustar automáticamente las columnas. 
· Proteger la hoja Productos. 
· Agregar una hoja llamada Documentación explicando el contenido de cada tabla. 

Resultado Final Esperado
El archivo deberá contener las siguientes hojas:
1. Clientes 
2. Productos 
3. Ventas 
4. Tabla Dinámica Ciudad 
5. Tabla Dinámica Categoría 
6. Tabla Dinámica Mes 
7. Dashboard Ejecutivo 
8. Documentación 
La hoja Ventas deberá contener la siguiente estructura:
El Dashboard Ejecutivo deberá mostrar, como mínimo:
· 4 KPIs: Ventas Totales, Venta Promedio, Venta Máxima y Venta Mínima. 
· 2 Gráficos Dinámicos: Ventas por Categoría y Ventas por Ciudad. 
· 1 Segmentador: Ciudad. 
· Un diseño limpio, profesional y fácil de interpretar. 
Este ejercicio integra prácticamente todos los contenidos del curso: organización de datos, funciones, búsqueda de información, análisis, tablas inteligentes, tablas dinámicas, visualización, dashboards y buenas prácticas profesionales, simulando el trabajo que realizaría un analista de datos junior en una empresa.

